i
FlexKost ® EurowIN2000 ® FRXK ot
Einsatz von Business Intelligenz Software im Vertrieb ﬁ‘

Dipl. Wirtsch. Ing. ( FH ) Walter W. Hegner
Geschaftsfuhrender Gesellschafter

bis 2008 Einfihrung von Kostenrechnungsystemen in ca 350
KMU's . von 50 bis 2000 MA

| ab 2003 Entwicklung Business Inteligence Software f  Ur den
Mittelstand.

| ab 2000 Umsetzung; Harmonisierung internes und exte  rnes
Rechnungswesen nach IAS/IFRS

fur international tatigen Mittelstand in Polen, Ost  erreich und
Frankreich

ab 1995 Entwicklung einer prozesskonformen Kalkulat  ion,
mit Absatz- und Produktionsplanung,

Disposition und Kontrolle fiir Be- und Verarbeitende
Industrie- und Dienstleistungsbetriebe.

| ab 1989 Entwicklung und Vertrieb einer KST; KTR und
Ergebnisrechnung fir PC Systeme

| ab 1983 Entwicklung und Vertrieb einer
Kostenstellenrechnung fir die IBM Systeme 3/34/36/A  S400

| 1979-1983 Leiter Betriebswirtschaft und
Unternehmensplanung - Fa. Brose — Fahrzeugteile, Cobu  rg

| 1976 -1979 Leiter Kostenkontrolle- und -planung — Fa.
Siempelkamp — Maschinenbau, Krefeld

| 973-1976 beratender - Kosteningenieur bei der Organi  sation
Plaut Lugano Schweiz

Ausbildung:
Mechaniker; Techn. Zeichner; Konstrukteur und Monta  gemeister;
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Einsatz von Business Intelligenz Software im Vertrieb |

Walter W. Hegner & Partner GmbH
Ingenieurbiro fir Kostenrechnung
95237 Ebersdorf, Tel.: 09562 / 22 44
als Unternehmensberatung und Systemhaus

Unternehmensberatung seit 1983

Planung & Reporting
Controlling
Einfihrungsuntersttitzung
Restrukturierung

Software

FK 11 Plankostenstellen-, Leistungs- und
Prozesskostenrechnung

FK 12 Kostentrager- und Deckungsbeitragsstiick und
Zeitrechnung

FK 13 Mehrfach hierarchisches Ergebnis- und Leistung S-
Informationssystem (buisness Inteligence Software)

FK 14 Priméarkostenrechnung
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Verklrzung des Planungsprozesses |

Schnelle Alternativplane und Feststellung der
erfolgsmafigen Konsequenzen von Veranderungen

Professionelle revisionssichere Ratingdokumentation

Amortisation der Softwareinvestition in spatestens einem Jahr
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Prozess der integrierten Ergebnisplanung und Ergebnisanalyse

Jahres-, oder Saisonbezogene Bereitstellung
der Istzahlen der vergangenen Perioden

Erfolgsmalige Konsequenzen

Absatzzahlen Artikel- und / oder Kundenebene

Sukzessiv und selektive Deckungsbeitragsanalyse

Erstellung des Ergebnisplanes
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Einsatz von Business Intelligenz Software im Vertrieb

N- hierarchische Informationsstr

H MIS32 Geuther Kinder

FlexKost ® EuroWIN2000 ®

uren Absatz — Hers

(V 2/08 2005 Express)

System  Stammdaten Bewegungsdaten  Auswertung  Absatzplanung  Hilfe

l

F xl(/{gt

tellung

[- [a][x] m=iabsatzplanung 2009

[#- Gesamt Produktaruppen
- Stufe 5 Gesamt

Bezeichung Menge

Stufe 4 Produktherkunft

Betrag

GHE

DB |

Stufe 3 Produktaruppe 24923

11944328

3810340

2133997

22730

133508.20

43 667,36

91 240,83

21542

E18782.20

3591337

28287483

211583

750 351,83

331 38713

358 364.76

18333

143083.73

83 7597.93

65 231.80

17182

101257280

677 20484

335 687 .96

|im | — | | — .

16 333

763 082,97

322298.78

44678419

15179

957 282,00

567 B00.72

38963 22

14833

592 445.03

402109.73

190 335,25

578673

21921 473,44

13 417 308,84

8604 164,60

1]

Export alle Kombinationen

Spalte breiter -» F4 i

Spalte schmaler -» F3

| [+ Gesamt Yertreter
- Stufe 3 Gesamt

Doppel-Click=Einzelnachw.

- Stufe 2 Vertreter

Betrag

GHE

DB

Stufe 1 Kunden /

282390

210247

821.43

1772881

1151870

621011

228050

133496

885,54

833,50

737 48

161,02

432403

3644 56

127347

244593

188192

564.10

869373

5804.21

288352

248326

1763.41

71385

675,03

552,75

12233

Wertreter 578 673

21 321 47344

13417 300

8504 164,60

.|

Export

Export alle Kombinationen

Spalte breiter -» F4 I

Spalte schmaler -» F3
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Prozess der integrierten Ergebnisplanung und Ergebnisanalyse

Beispiel Artikel und Kundenbewegungsdaten
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Prozess der integrierten Ergebnisplanung und Ergebnisanalyse
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Prozess der integrierten Ergebnisplanung und Ergebnisanalyse
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Walter W. Hegner & Partner GmbH
Ingenieurbiro fir Kostenrechnung
95237 Ebersdorf, Tel.: 09562 / 22 44
als Systemhaus

FK 11 Plankosten- und Leistungsrechnung

FK 11.100 Grundmodul und Ist-BAB

FK 11.200 Plan-BAB und Soll-Ist-Vergleich

FK 11.300 Mehrfach hierarchisches KST und KOA Beric  htswesen
FK 11.400 Zeit- und Wiederbeschaffungsbewertung von Anlagen
FK 11.500 Innerbetriebliche Auftragsabrechnung

FK 11.600 Budgetgenerierung

FK 12 Kostentragerstick- und Deckungsbeitragsrechnun g
FK 12.100 Plan-, Standard-, Vorkalkulation und Nach kalkulation

FK 12.200 Herstellkosten Soll-Ist Vergleich

FK 12.300 Deckungsbeitragsrechnung

FK 12.400 Programmplanung

FK 13 Mehrfach hierarchisches Ergebnis- und Leistung S-
Informationssystem (buisness Inteligence Software)

FK 13.100 Istergebnis— und Deckungsbeitragsrechnung

FK 13.200 Planung und Ergebnis— und Deckungsbeitrag s — Simulation

fur Kunden; Kostentrager; Auftrage; Leistungen;

FK 14 Primarkostenrechnung
FK 14.100 Ist—Primarkosten— fur Kostenstellen— und Ko  stentrager

FK 14.200 Plan—Priméarkosten— fir Kostenstellen— und K ostentrager
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